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Toyota Deutschland beschlieBt Geschaftsjahr mit starkem Endspurt
Mehr als 7.000 Pkw im Marz 2022 neu zugelassen

o Absatzsteigerung von Uber 18 Prozent auf knapp 18.000 PKW Einheiten im ersten
Quartal

o Gesamtmarktanteil klettert auf 2,9 Prozent, bei Privatkunden auf 3,4 Prozent

¢ Allzeithoch mit mehr als 16.000 Kundenvertragen, davon 9.000 TKG & KINTO-

Anfragen

KalIn. Toyota bleibt auf Kurs: Mit deutschlandweit 7.028 Pkw-Neuzulassungen im Marz 2022
hat die Automobilmarke ihr Geschaftsjahr abgeschlossen. Beflligelt von diesem starken
Endspurt, verkaufte das Unternehmen damit im ersten Quartal 2022 17.997 Fahrzeuge, was

eine Steigerung von 18,4 Prozent gegentiber dem Vorjahreszeitraum bedeutet.

Der Marktanteil kletterte von Januar bis Marz 2022 um 0,6 Punkte auf 2,9 Prozent. Bei den
Privatkunden liegt der Anteil sogar bei 3,4 Prozent. Damit befindet sich Toyota auf dem
besten Weg, die angestrebten drei Prozent im Gesamtmarkt bis zum Jahresende zu
erreichen. Fur einen zusatzlichen Schub werden dabei die zahlreichen neuen Modelle
sorgen, die im weiteren Jahresverlauf auf den Markt rollen: Bereits im zweiten Quartal startet
mit dem kleinen Crossover-SUV Aygo X (Kraftstoffverbrauch kombiniert 5,4-4,7 1/100 km,
CO2-Emissionen kombiniert 122-107 g/km — nach WLTP) das neue Einstiegsmodell, mit dem
vollelektrischen Toyota bZ4X (Stromverbrauch kombiniert 18,0-14,4 kWh/100 km, CO»-
Emissionen kombiniert 0 g/km — nach WLTP) und dem Sportwagen GR 86
(Kraftstoffverbrauch kombiniert 8,8-8,7 1/100 km, CO2-Emissionen kombiniert 200-198 g/km)

stehen zwei weitere Modelle in den Startléchern.

Immer mehr Kunden entscheiden sich fiir die attraktiven Angebote von Toyota Financial
Services (TFS) und dem konzerneignen Full-Service Leasinganbieter KINTO: Allein im Marz
konnten mehr als 16.000 abgeschlossenen Kundenvertragen, darunter 9.000 Anfragen bei
der Toyota Kreditbank und KINTO, erreicht Toyota sogar ein historisches Allzeithoch. Die

geflllten Auftragsbucher stimmen zuversichtlich fir den weiteren Jahresverlauf.

,Diese herausfordernden Zeiten meistert Toyota als Organisation zusammen mit den
Handlern sehr gut:, unser Wachstum ist nachhaltig und wird uns in Deutschland weiter voran

bringen, zusammen mit den Markteinfihrungen im 2.Quartal.“, so Mario Koéhler, Direktor



Sales, Value Chain, After Sales & Network der Toyota Deutschland GmbH.

Diese Meldung und weitere Informationen rund um Toyota finden Sie auch unter:
www.toyota-media.de
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